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Postavka modela troSkova
interkonekcije

model sa n konkurentnih mobilnih operatora sa udelom u
trZistu s;1 jednim operatorom fiksne mreZe.

Ukupni marginalni troSkovi poziva iz fiksne u mobilnu mreZu
se definiSu kao:

marginalni troskovi generisanja poziva u fiksnoj mrez7i,
marginalni troskovi terminiranja poziva u mobilhu mreZu i

C, marginalni troskovi koriS¢enja vodova;




Traznja za pozivima (broj tarifiranih minuta razgovora)-Q(P)
od fiksne ka mobilnoj mrezi:

Cesto je pogodno pretpostaviti da je ta traznja linearna
funkcija cene;

Prosecna cena koja definiSe traznju data je kao:

P; cena poziva 1z fiksne u mobilnu mrezu 4

S.udeo u trziStu mobilne mreze.




Relevantni parametri modela Q(P)
su: ai b

procenjuju se na osnovu podataka:
— o ceni minuta telefonskog razgovora,

— raspodeli polaznih minuta razgovora fiksne mreZe prema
kategorijama korisnika (rezidencijalni i biznis kotrisnici),

— raspodeli polaznih minuta razgovora fiksne mreZe prema
periodu saobracaja (tzv. jak 1 slab saobracaj) i

— broja tarifiranih interkonekcijskih minuta od fiksne mreze
ka mobilnim mreZama,

— na vrednosti parametara 21 b bitno utiCe koeficijent
elasticiteta za rezidencijalne i biznis korisnike.
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Modeli za obracunavanje tarifa terminiranja |
cene poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi

. Tarifiranje bez ucesca regulatornog tela;
. Direktno regulisanje tarifa terminiranja i cene poziva;
. Identifikacija operatora;

. Identifikacija operatora 1 direktno regulisanje tarifa
terminiranja;

5. Direktno regulisanje tarifa terminiranja 1

6. Integracyja.




(1) ne regulisanje mobilnih tarifa terminiranja moze
dovesti do toga da su cene poziva vece od monopolskih; Sto je
veci broj mobilnih operatora veca je 1 cena P;

(2) direktno regulisanje tarifa terminiranja kao rezultat ima
nize cene poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi;

(3) regulisanjem samo nekih od mobilnih operatora moze
dovesti do smanjenja cena poziva 1z fiksne ka mobilnoj mrezi
ali sa druge strane rezultira povecanjem tarifa terminiranja
ostalith operatora.

(4) integracija - mobilni operator kojt je u vlasnistvu fiksnog

operatora ne moze efikasno da poveca svoju marginalnu tarifu

terminiranja iznad marginalnog troska, jer bi to samo znacilo
prebactvanje sredstava sa fiksnog na mobilnog operatora.




* Svi operatori nezavisno odreduju svoje optimalne
tarife terminiranja, bez ucesca regulatornih vlasti;

* Cena poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi je:

o Sto je vei broj mobilnib operatora veéa je i cena P (dP/ dn>0);




* Za pozive od fiksne ka mobilnoj mrezi,
zapravo nema prave konkurencije izmedu
mobilnih operatora, jer korisnike ne
zanima koji operator prosleduje poziv, tako

da mobilni operatori nemaju interes da se
medusobno takmice kroz ponudu nize
tarife terminiranja.




2. Direktno regulisanje tarifa terminiranja 1
cene poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi

cena poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi raste sa

porastom broja mobilnih operatora;

Generalno, direktno regulisanje tarifa

terminiranja kao rezultat ima nize cene poziva
od fiksne ka mobilnoj mrezi nego u prvom
slucaju (kada nije prisutna regulacija).




* svaki korisnik zna koji pozivni broj odgovara kom
operatoru,

* ponasanje fiksnog i svakog mobilnog operatora bice
identicno kao u slucaju trzista sa jednim mobilnim

operatorom;

Ako bi postojala mogucnost zamene poziva izmedu operatora, tada bi
svaki mobilni operator imao manju monopolsku moc i trebalo bi
ocekivati da mobilne tarife terminiranja budu manije, Sto bi se
reflektovalo na cenu poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi.




¢ Ako se primenjuju oba pristupa i nema zamene poziva
izmedu operatora, rezultat za fiksnu mrezu 1 za svakog
pojedinacnog operatora je isti kao u slucaju direktnog
regulisanja tarifa terminiranja sa samo jednim mobilnim
operatorom

Ukupna cena poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi 1znosi

Ova cena je manja od cene koja se utvrduje kada je prisutna
samo identifikacija operatora, ali je veca od integrisane
monopolske cene.




Pod pretpostavkom da regulator utvrdi tarifu terminiranja T koju moraj
prihvatiti svi mobilni operatori, fiksni operator ¢e odrediti cenu poziva
od fiksne ka mobilnoj mrezi tako da maksimizira profit.

cena poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi kojom se maksimizira profit
1znosi

Ako regulator odred: da je marginalna tarifa terminiranja jednaka

marginalnom trosku terminiranja, tada e se cena izjednaciti sa
integrisanom monopolskom cenom.

Ako regulator postavi tarifu terminiranja iznad marginalnog troska, tada

¢e cena poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi rasti, a u suprotnom cena

poziva od fiksne ka mobilnoj mrezi pada ispod monopolske cene.




Direktno regulisanje tarifa
terminiranja

° postavljanje tarifa terminiranja 1spod marginalnog troska, da
bi se korigovala neravnoteza u pozivima od fiksne ka
mobilnoj mrezi, dovesce do redukcije konkurencije u
mobilnom okruzenju.

Alternativa ovom pristupu bi bilo utvrdivanje tarifa
terminiranja samo za dominantnog mobilnog operatora.

Moze se pokazati da regulacija jednog mobilnog operatora
vodi nizim cenama za pozive od fiksne ka mobilnoj mrezi
nego kada uopste nema regulacije, sve dok regulisana cena
nije mnogo veca od marginalnog troska terminiranja.




* kada na trZiStu deluju samo dva mobilna operatora od kojih je
jedan integrisan a drugi nije

* U tom slucaju je profit neintegrisanog mobilnog operatora:

sto je isto kao da je on jedini mobilni operator.
* Integrisani operator ostvaruje profit u iznosu od:

koii je svakako manji od profita koji ostvaruje neintegrisani mobilni operator.




Efekat integracije

* efekat integracije je ostvarivanje veceg ukupnog profita
na celom trzistu, ali se na ovaj nacin takode profit
usmerava prema neintegrisanom mobilnom operatoru.

To nas navodi na zakljucak da fiksni operator
verovatno nece imati podstreka na integraciju 1li da ce
ako je vec integrisan biti podstaknut da se odvoji od
svog mobilnog operatora, posebno u duzem
vremenskom roku kada se trzisni udeli mobilnih
operatora ,ustale®.




Integracija je profitabilna samo
ako je ispunjen uslov:

Ako na trzistu deluje 7 neintegrisanth mobilnih operatora sa jednakim
trzisnim udelima

Resavanjem ove kvadratne nejednacine dobija se rezultat

To znaci da je efekat integracije pozitivan samo ako je na trziStu jedan
mobilni operator.

Integracijom sa jednim mobilnim operatorom povecava se ukupan
Droﬁt ali u slucalu dva ili viSe mobilnih operatora bolje resenje je ne
integrisati se, jer tada ustvari neintegrisani | mobilni operatoti ostvaruju
svu dobit od i integracije, a za ﬁksnog operatora se situacija na taj nacin
samo pogorsava.




Medutim,...

ako se kod integracije sa fiksnim operatorom racuna na
pridobijanje novih mobilnih korisnika 1 povecanje
trziSnog udela, tada je integracija pozeljnija.

To se moze posti¢i kroz stvaranje reputacije i
marketingskom aktivnoscu.

Takode, ako trzisni udeli nisu jednaki, tada integracija sa
najveéim mobilnim operatorom moze biti primamljiva
cak iako na trziStu postoje dva ili viSe mobilna
operatora.

Medutim, pozitivni efekti ce bitt sve manjt kako se broj
mobilnih operatora povecava i kako se udeli na trzistu
izjednacavaju tokom vremena.




Ulazni podaci

* Na osnovu dostupnjh ulaznih Cena minuta telefonskog razgovora

. . . Rezidencijalni Biznis korisnici
podataka i procenjenog broja o

Jak saobracaj

interkonekcijskih minuta od —
Erbembee] @ 0 [
fiksne mreze ka 063 1 ka MTS

odredeni su relevantni Raspodela polaznih minuta fiksne mreZe
parametﬁ modela (ol 7 b) prema kategorijama korisnika

Biznis korisnici

Na vrednosti ovih

parametara bitno utice Raspodela polaznih minuta fiksne mreze

koeficijent elasticiteta za prema petiodu saobracaja
" i . Rezidencijalni Biznis korisnici
rezidencijalne m=-0.37 1 Korisnici

. . A
biznis korisnike m=-0.45.




ai b

* Izracunate vrednosti parametara a1 b za razlicite
kategorije korisnika i periode saobracaja

a (063) b (063) a ( )

Rezidencijalni
korisnici jak | 33.76 0.000000526 33.76 0.00000031
saobracaj

Rezidencijalni
korisnici slab | 16.88 0.000000615 16.88 0.000000362
saobracaj

Biznis
korisnici jak 48.53 0.000000984 48.53 0.000000579
saobracaj

Biznis
24.26 0.0000024 24.26 0.00000141
saobracaj




Trend promene broja interkonekcijskih minuta
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Zavisnost traznje od troSkova interkonekcije za MTS
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zavisnost cene minuta razgovora od
troskova interkonekcije

Zavisnost cene minuta razgovora od trSkova interkonekcije
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Projekcija prihoda fiksnog operatora

* Projekcija prihoda u slucaju postojanja jednog
fiksnog 1 #» mobilnih operatora na
telekomunikacionom trzistu, pri cemu je jedan
od njih integrisan sa fiksnim operatorom, moze
se ostvariti na osnovu jednacine:




prihod od interkonekcije

Projekcije prihoda po kategorijama korisnika (fiksha - 063)

80,000,000 Din.
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Projekcija ukupnog prihoda od interkonekcije (fiksna - MTS)
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Projekcija ukupnog prihoda od interkonekcije

270 —e— fiksna - 063

260 —e—fiksna - MTS
250
240
230

220 TNl

210 I

200 TN

190 —~

/

180 ~_
170 -~

160

150 — @
140 e

130 ——
120 e
110 e
100 —

90
80
70
60
50
40
30
20
10

Prihod od interkonekcije [miliona dinara]

1.5 2 2.5 3 3.5 4 4.5 5 55

trosak interkonekcije [Din]




ZAKLJUCAK

* visoki troskovi terminiranja dovode u pitanje prihod
operatora;

s obzirom na suprotstavljene interese fiksnog i
neintegrisanog mobilnog operatora neophodno je
uspostaviti odgovarajuci kriterijum u odredivanju cene
interkonekcije;

U situacijt integrisanog fiksnog i mobilnog operatora,
mobilni (integrisant) operator ne moze efikasno da poveca
svoju marginalnu cenu terminiranja, jer bi to sustinski
znacilo prelivanje prihoda sa fiksnog na mobilnog
operatora. S obzirom da je ista kompanija vlasnik obe
mreze, to bi bio interni transfer u okviru kompanije 1 ne b1
uticao na ukupan prihod.




Hyvala na paznji!




